MATERIAL PARTNERSKI

RAGNAR SHIELD

Cyberbezpieczenstwo
dla firm. Nowa
wartosc dla Twoich
klientow.

Dotlacz do programu partnerskiego Ragnar
Shield i pomagaj firmom diagnozowac ryzyka
cyber, spelnia¢ wymagania ubezpieczycieli oraz
podejmowac lepsze decyzje o bezpieczenstwie.

ADRESAT

Broszura partnerska 1.0/2026 Partnerzy biznesowi



‘ RAGNAR SHIELD - PROGRAM PARTNERSKI SEKCJA 01 / KONTEKST RYNKOWY

01 — PROBLEM I ROZWIAZANIE

Czego dzi$ brakuje firmom MSP
w cyberbezpieczenstwie

Mate i Srednie firmy coraz czesciej muszg udowadnia¢, ze dbajg o
cyberbezpieczenstwo — przed klientami korporacyjnymi, zarzgdami, audytorami
i ubezpieczycielami. Wiekszos$¢ z nich nie ma wtasnego zespotu cyber ani proste;j
diagnostyki, od ktérej mogtaby zaczad.

RAGNAR SHIELD -

BRAK DIAGNOZY

Klienci nie wiedzg, jaki jest ich realny
poziom ryzyka cyber. Dziatania sa
reaktywne, podejmowane po incydencie.

BRAK JEZYKA DLA ZARZADU

Raporty techniczne nie nadaja sie dla rady
nadzorczej. Brakuje materiatu do decyzji
biznesowych o ryzyku.

WYMAGANIA KONTRAKTOWE

Klienci korporacyjni wymagaja
potwierdzenia poziomu bezpieczenstwa.
NIS2, DORA, RODO podnoszg poprzeczke.

BRAK ZASOBOW

Wiekszo$¢ MSP nie ma wtasnego CISO ani
zespotu bezpieczenstwa. Outsourcing
klasyczny jest kosztowny i dtugi.

BARIERA W UBEZPIECZENIACH CYBER

Firmy chca kupi¢ polise cyber, ale brakuje
im dokumentacji i dowoddéw dla
underwritera.

BRAK PUNKTU STARTU

Firma chce poprawic¢ bezpieczenstwo, ale
nie wie od czego zacza¢ i jak utozy¢
priorytety.

Platforma Al, ktéra automatyzuje role CISO i Compliance
Officera w MSP. Skanuje infrastrukture, identyfikuje podatnosci,

— MOST DO PARTNERA

Ragnar Shield

sprawdza zgodnosc i przygotowuje raporty zrozumiate zaréwno
dla zarzadu, jak i dla zespotu IT — bez koniecznosci instalacji

agentéw. Daje partnerom prosty sposdéb, by wejs¢ z klientem w
rozmowe o ryzyku, ubezpieczeniach i ustugach dodatkowych.
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RAGNAR SHIELD - PROGRAM PARTNERSKI SEKCJA 02 / PROFIL PARTNERA

Dla kogo budujemy program
partnerski

Program jest skrojony pod piec grup partneréw, ktére maja juz relacje z klientem
MSP i moga w naturalny sposéb dotgczy¢ diagnostyke cyber do swojej oferty.

Brokerzy ubezpieczeniowi i multiagencje

Dla firm sprzedajacych polisy cyber lub obstugujgcych klientéw biznesowych, ktérzy muszg
wykazad dziatania w obszarze bezpieczenstwa. Raport Ragnar Shield staje sie dokumentem
startowym do underwritingu.

Wartosé:
Firmy IT i MSP Firmy cyber, konsulting i audyt
Dla dostawcéw ustug IT i Managed compliance
Service Provideréw, ktérzy chca Dla wyspecjalizowanych firm
rozszerzy¢ oferte o diagnoze cyber, cybersecurity (pentesty, SOC, blue team),
raportowanie ryzyk i ustugi naprawcze. audytoréw oraz konsultantéw
i wspierajgcych klientéw w obszarach NIS2,
wartosc:
DORA, ISO 27001, RODO i zarzadzania
ryzykiem operacyjnym.
Wartos¢:
Software house'y i integratorzy Izby branzowe i stowarzyszenia
Dla firm, ktére chcg zaoferowac klientom Dla organizacji, ktére chcag podnies¢
dodatkowa warstwe bezpieczenstwa przy poziom bezpieczenstwa swoich cztonkdw i
projektach technologicznych i zaoferowac im preferencyjny program
wdrozeniach. diagnostyki cyber.

Wartosc¢: Wartosé:



@ RAGNAR SHIELD

03 — CO PARTNER SPRZEDAJE

PROGRAM PARTNERSKI

SEKCJA 03 / PORTFOLIO UStUG

Pie¢ modulow do oferty partnera

Kazdy modut to gotowy produkt do sprzedazy klientowi MSP — pojedynczo, w
pakietach, lub jako stata ustuga subskrypcyjna. Partner wybiera zakres pod swojg

specjalizacje.

Kazda ustuga Ragnar Shield konczy sie dwoma raportami —

biznesowym dla zarzadu i technicznym dla IT. To staty output
platformy, nie osobny produkt sprzedazowy.

MODUtL 01

Cyber monitoring

Ciggte monitorowanie infrastruktury
klienta z zewnatrz. ldentyfikacja nowych
podatnosci, zmian w konfiguracji i
ekspozycji zasobéw. Najsilniejsza baza
pod ustuge subskrypcyjna.

MODUt 03
Bezpieczenstwo kodu

Analiza bezpieczehstwa kodu zrédtowego i
zaleznosci aplikacji klienta. Identyfikacja
podatnosci w warstwie aplikacyjnej —
szczegOllnie istotna dla software house'éw
i firm z wtasnymi produktami.

MODUt 05 / PO STRONIE PARTNERA

Ushlugi naprawcze partnera

MODUL 02

OSINT

Skanowanie tego, co o kliencie wie
internet. Wycieki danych i loginow,
ekspozycja w deep i dark webie,
ujawnione zasoby techniczne, wzmianki w
bazach naruszen. Najlepszy opener
pierwszej rozmowy z klientem.

MODUL 04

Testy penetracyjne

Aktywne testy penetracyjne — manualne
lub automatyczne — w infrastrukturze i
aplikacjach klienta. Identyfikacja realnie
eksploatowalnych luk z dowodem
koncepcji i rekomendacjami naprawczymi.

Po diagnozie partner sprzedaje wtasne dziatania wdrozeniowe: konfiguracje, aktualizacje,
backup, MFA, szkolenia, polityki bezpieczehstwa, hardening, monitoring SIEM/SOC. Tutaj
rosnie marza partnera — Ragnar Shield daje punkt startu i dowody, partner realizuje

projekt.
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RAGNAR SHIELD PROGRAM PARTNERSKI SEKCJA 04 / STRUKTURA WSPOLPRACY

Piec modeli wspolpracy

Wybierasz model, ktéry pasuje do Twojego biznesu — od prostego polecania
klientdw po petne wdrozenie z wtasng marka. Mozliwa jest tez kombinacja modeli
dla réznych segmentéw Twoich klientow.

RAGNAR SHIELD

Referral Partner

— POLECASZ, MY REALIZUJEMY

Reseller Partner

— SPRZEDAJESZ POD MARKA

RAGNAR SHIELD

White-label / Co-branded

— TWOJA MARKA, NASZA
TECHNOLOGIA

Managed Service Partner
— STALA OBSEUGA KLIENTA

Strategic Partner
— MODEL INDYWIDUALNY

PROGRAM PARTNERSKI 2026

Brokerzy, doradcy,
konsultanci, izby
branzowe.

Firmy IT, MSP,
integratorzy, brokerzy z
zapleczem
sprzedazowym.

Wieksi partnerzy, sieci
brokerskie, firmy
konsultingowe, izby.

MSP, firmy IT, SOC,
dostawcy ustug
bezpieczenstwa.

Duze organizacje,
ubezpieczyciele, sieci
partnerskie, platformy
B2B.

Niski prég wejscia. Bez
obstugi technicznej.
Prowizja za polecenie.

Wieksza kontrola nad
relacja z klientem i
wyzsza marza
jednostkowa.

Budowanie wtasnej oferty
cyber bez tworzenia
technologii od zera.

Cykliczne przychody i
naturalny upsell ustug
naprawczych.

Wspdlna oferta,
integracje, kampanie i
dedykowane warunki
finansowe.
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@ RAGNAR SHIELD

05 — MODELE ROZLICZEN

PROGRAM PARTNERSKI

SEKCJA 05 / MONETYZACJA

Szesc sposobow, w jakie zarabiasz

Wybrany model rozliczeh taczymy z modelem wspétpracy. Mozesz mieszac formy

w zaleznosci od tego, jaki klient i jaki produkt — np. prowizja od polisy +

abonament od monitoringu.

MODEL 01

Prowizja od sprzedazy

Partner otrzymuje procent od wartosci
transakcji lub subskrypcji klienta.
Najprostsza forma rozliczenia.

Przyktad: prowizja jednorazowa za
assessment lub cykliczna od abonamentu
klienta.

MODEL 03
Revenue share

Podziat przychodu pomiedzy Ragnar
Shield a partnera. Stosowany przy statej
wspdtpracy i wspdélnej obstudze klienta.

Przyktad: 70/30 lub 60/40, indywidualnie
dla wiekszych partneroéw.

MODEL 05

Model abonamentowy

Cykliczna optata za monitoring,
raportowanie lub pakiet ustug.
Najsilniejszy strumien przychodéw
cyklicznych.

Przyktad: miesieczny lub roczny
abonament dla klienta koncowego.

RAGNAR SHIELD - PROGRAM PARTNERSKI 2026

MODEL 02

Marza resellerska

Partner kupuje ustuge po cenie
partnerskiej i sprzedaje klientowi po
wtasnej cenie. Petna kontrola nad
cennikiem kohcowym.

Przyklad: rabat partnerski 20-40%
zaleznie od wolumenu rocznego.

MODEL 04
Success fee / oplata za lead

Dobre dla partneréw, ktérzy nie chca
prowadzi¢ procesu sprzedazowego —
przekazujg kontakt, my domykamy.

Przyklad: stata kwota za klienta, ktory
kupi ustuge.

MODEL 06

Pakiety wolumenowe

Partner kupuje pule skanéw/raportéw i
wykorzystuje je dla wielu klientéw. Idealne
dla izb i sieci brokerskich.

Przyktad: 50 assessmentdw rocznie dla
cztonkéw izby lub klientdéw brokera.
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@ RAGNAR SHIELD

06 — PAKIETY PARTNERSKIE

Cztery tiery — od polecania do

PROGRAM PARTNERSKI

strategicznej wspolpracy

Pakiety réznig sie gtebokoscig wspétpracy: zakresem wsparcia, warunkami

SEKCJA 06 / PAKIETY PARTNERSKIE

cenowymi i poziomem zaangazowania marketingowego. Mozesz wystartowac od
pakietu Start i przejs¢ wyzej, gdy zaczynasz aktywnie sprzedawac.

ZAKRES / PAKIET

PROFIL PARTNERA

MODEL
WSPOLPRACY

WARUNKI CENOWE

MATERIALY
SPRZEDAZOWE

DEMO SRODOWISKO

SZKOLENIE
SPRZEDAZOWE

WSPARCIE
PRESALES

WSPOLNE
WEBINARY I
KAMPANIE

WHITE-LABEL /
INTEGRACJE

LANDING PAGE
PARTNERSKI

RAGNAR SHIELD

Partner Start

Polecajacy
klientéw

Referral

Prowizja od
polecenia

@ Pakiet
podstawowy

Webinar
onboardingowy

PROGRAM PARTNERSKI 2026

Partner
Growth

Aktywnie
sprzedajacy

Reseller

Rabat
resellerski

® Pakiet
rozszerzony

® Petne
szkolenie

® Wspdlne
webinary

Wspélny LP

Partner Expert

Budujacy wtasnag
oferte cyber

Reseller + Co-
brand

Lepsze warunki
+ pakiety

wolumenowe

® Z mozliwoscia
co-brandu

@ Sesje
cykliczne

® Cykliczne
kampanie

Co-branding
raportéw

® Dedykowany
LP

Partner

Strategic

Duze sieci,
ubezpieczyciele

White-label /
Strategic

Warunki
indywidualne
® Dedykowane
materiaty

® Sesje
dedykowane

® Dedykowany
opiekun

® Wspdlna
strategia GTM

® White-label +
integracje

@ Petne co-
branding
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RAGNAR SHIELD - PROGRAM PARTNERSKI SEKCJA 07 / KORZYSCI I SCENARIUSZE

Co zyskujesz. Co zyskuje Twoj
klient.

Partnerstwo dziata wtedy, kiedy obie strony — Ty i Twéj klient — dostaja
mierzalng wartos¢. Po lewej: bilans korzysci. Po prawej: cztery realne scenariusze
sprzedazy, ktére juz dzi$ mozna uruchomic.

Nowy strumien przychodéw
cyklicznych z subskrypcji klienta.

Gotowy produkt do sprzedazy — bez
budowy wtasnej technologii.

Wejscie w rosnacy rynek
cyberbezpieczehstwa MSP.

Wieksza wartos¢ relacji i wyréznienie
oferty na tle konkurencji.

Cross-selling: polisy cyber, ustugi IT,
doradztwo, monitoring.

Wsparcie eksperckie i materiaty
sprzedazowe Ragnar Shield.

Diagnoza poziomu
cyberbezpieczenstwa i konkretne
priorytety naprawcze.

Raport zrozumiaty dla zarzadu i osobny
raport techniczny dla IT.

Wsparcie przy ubezpieczeniu cyber i
rozmowach z underwriterem.

Lepsze przygotowanie do audytéw i
wymagan kontraktowych.

Wieksza Swiadomos¢ ryzyk i kontrola
nad postawg bezpieczenstwa.

Sprzedaje polise cyber. Wykorzystuje
Ragnar Shield jako narzedzie
przygotowujgce klienta do rozmowy z
underwriterem. Raport staje sie
zatagcznikiem do wniosku.

Szuka nowych projektéw. Wykonuje
assessment, a nastepnie sprzedaje
klientowi dziatania naprawcze:
konfiguracje, backup, MFA, monitoring.

Wspiera klienta w NIS2 / DORA / ISO.
Raport Ragnar Shield staje sie punktem
startowym do projektu compliance i bazg
do planu naprawczego.

Wspiera cztonkéw. Wykupuje pakiet
wolumenowy assessmentéw i oferuje

cztonkom dostep do preferencyjnego

programu diagnostyki cyber.



‘ RAGNAR SHIELD - PROGRAM PARTNERSKI SEKCJA 08 / WEJSCIE DO PROGRAMU

08 — JAK ZACZAC

Piec¢ krokow od pierwszej
rozmowy do przychodu

Onboarding partnera zajmuje srednio dwa tygodnie. Pierwsi klienci moga by¢
uruchomieni w trzecim tygodniu wspoétpracy.

Krok 01 Krok 02 Krok 03 Krok 04 Krok 05
Rozmowa i Onboarding Kwalifikacja Assessment Sprzedaz
model Materiaty, demo, Identyfikacja Ragnar Shield Partner

Wybér modelu szkolenie, klientow w wykonuje sprzedaje
wspbtpracy, przyktadowe Twojej bazie: diagnoze i polise, ustugi IT,
podpisanie raporty, polisy, IT, przygotowuje doradztwo lub
umowy argumentariusze. compliance. raporty. monitoring.

partnerskie;j.

Z.ostan partnerem
Ragnar Shield i
rOZWijaj Oferte contact@ragnarshield.com

ragnarshield.com

cyberbezpieczenstwa. 0001210137

Porozmawiajmy o modelu wspotpracy
dla Twojej firmy. Zobacz przyktadowy
raport i sprawdzZ potencjat w swojej
bazie klientéw. Mozemy tez uruchomic
pilotaz dla pierwszych pieciu Twoich
klientow.

UMOW ROZMOWE -

OVH STARTUP PROGRAM | NVIDIA INCEPTION | KRS 0001210137 | TRL 5
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